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PICASTE

Emma es una ingeniera de alimentos dedicada a la producción de harina saludable a base de granos como arveja el cual tiene un alto valor nutricional y proteico apto para niños, jovenes y adultos. Producto dirigido a la población principalmente fitness que busca ganancia de masa muscular magra 

En los últimos años, ha habido un aumento significativo en la demanda de productos alimenticios ricos en proteínas, especialmente aquellos derivados de fuentes vegetales. Los consumidores son cada vez más conscientes de los beneficios de una dieta rica en proteínas y de la necesidad de fuentes de proteínas sostenibles y saludables. Limitada Oferta Local: A pesar de la creciente demanda, la oferta local de harina de arveja alta en proteína es limitada. La mayoría de los productos disponibles en el mercado son importados, lo que aumenta los costos y reduce la competitividad de los productos nacionales. Falta de Infraestructura de Procesamiento Local: No existen suficientes plantas procesadoras de arveja que puedan satisfacer la demanda local y regional de harina de arveja alta en proteína. Esta falta de infraestructura impide a los productores locales de arveja aprovechar plenamente el mercado y satisfacer la demanda de los consumidores.

Para una planta procesadora de harina de arveja alta en proteína, los segmentos de clientes pueden ser diversos, dada la versatilidad y los beneficios nutricionales del producto. Aquí se detallan algunos de los segmentos más relevantes:  1. Consumidores Finales Conscientes de la Salud  Características: Personas interesadas en llevar una dieta saludable, rica en proteínas y basada en alimentos naturales. Estos consumidores buscan alternativas a las proteínas animales y valoran los beneficios nutricionales de las proteínas vegetales. Beneficios Buscados: Productos naturales y orgánicos, beneficios para la salud, sostenibilidad. 2. Deportistas y Entusiastas del Fitness  Características: Atletas, culturistas y personas que practican ejercicio regularmente y necesitan fuentes de proteínas de alta calidad para la recuperación y el desarrollo muscular. Beneficios Buscados: Alto contenido proteico, fácil digestión, productos que apoyen el rendimiento deportivo. 3. Vegetarianos y Veganos  Características: Personas que

Edad: Varía, pero puede incluir desde bebés hasta adultos mayores. Predominantemente, personas entre 25 y 60 años, con una alta proporción de adultos mayores.  Género: Equitativo, aunque es posible que haya una ligera mayoría de mujeres debido a su papel tradicional como cuidadoras principales en la familia.  Nivel socioeconómico: Estrato socioeconómico bajo, con ingresos limitados y acceso limitado a servicios de salud privados.  Estado civil: Varía, pero es probable que haya una mezcla de personas solteras, casadas, viudas y divorciadas.  Nivel educativo: Diverso, pero tiende a ser más bajo en comparación con áreas de estratos más altos, con una proporción significativa de personas con educación primaria o secundaria incompleta.  Ocupación: Trabajadores de diversos sectores, con una presencia significativa de empleados en trabajos informales o de baja remuneración.  Localización: Residentes del barrio o áreas cercanas, con una alta probabilidad de que muchos de ellos vivan a poca distancia de la droguería. 

Valores y creencias: Pueden valorar la importancia de la salud y el bienestar, buscando productos que les ayuden a mantenerse saludables y tratar cualquier dolencia que puedan tener.  Estilo de vida: Pueden tener un estilo de vida más enfocado en la familia y en satisfacer necesidades básicas, con menos énfasis en el consumo de productos de lujo o de alto costo.  Personalidad: Puede variar ampliamente, pero es probable que muchos clientes valoren la confianza y la cercanía en las relaciones comerciales, prefiriendo establecer vínculos personales con los empleados de la droguería.  Actitudes: Pueden tener actitudes positivas hacia el cuidado de la salud, buscando soluciones prácticas y asequibles para sus necesidades médicas.  Intereses: Pueden estar interesados en aprender más sobre cómo mantenerse saludables y tratar sus dolencias de manera efectiva, buscando información y consejos de profesionales de la salud.  Comportamiento de compra: Pueden ser compradores conscientes del precio, buscando productos de ca

Propuesta de valor La harina de arveja alta en proteína ofrece una propuesta de valor integral que abarca salud, sostenibilidad, versatilidad y apoyo a la economía local. Al satisfacer las necesidades de diferentes segmentos de clientes, este producto no solo mejora la nutrición y el bienestar de los consumidores, sino que también contribuye a un sistema alimentario más sostenible y ético.     

Aspectos

Localización (Ubicación geográfica)

Productos y servicios (Atributos)

Precios de venta

Whynot

Nivel nacional 

Medicamentos, vitaminas, 

suplementos, insumos 

Variados

Ventajas y desventajas

Defina al menos 3 de cada una.

Proteinas de colombia

Nivel nacional 

Medicamentos, vitaminas, suplementos, insumos 

Variados

Envíos a domicilio y puntos fisicos en toda la ciudad y el 

país 

Grande cadena de farmacias, ofrecen precios competitivos y 

variedad de productos

Logística de distribución (Medios de envío, 

despacho, embalaje, otros)

Envíos a domicilio y puntos fisicos 

en toda la ciudad y el país 

Grande cadena de farmacias, 

ofrecen precios competitivos y 

Marcas blancas

Nivel nacional 

Medicamentos, 

vitaminas, 

Variados

Envíos a domicilio y 

puntos fisicos en toda 

Grande cadena de 

farmacias, ofrecen 

MODELO DE NEGOCIO

1- ¿QUIEN ES EL EMPRENDEDOR?

2- ¿CUÁL ES EL PROBLEMA O NECESIDAD?

3- ¿QUIEN ES EL PROTAGONISTA?

4- ¿CUAL ES LA SOLUCIÓN Y LA PROPUESTA DE VALOR?

5- COMPETENCIA



Tendencias a nivel mundial - Internacional

Tendencias a nivel país o Latinoamérica

Tendencias a nivel local (Ciudad, Municipio, Región)

Preferencias de productos: Qué productos específicos busca el cliente con mayor frecuencia o cuáles son sus preferidos para el cuidado personal, la salud y el bienestar.  Necesidades de salud: Cuáles son las preocupaciones de salud del cliente, ya sea para él mismo o para su familia, como alergias, dolencias crónicas o condiciones de salud específicas.  Demografía: Información demográfica básica como edad, género, estado civil y número de hijos, lo que puede ayudar a comprender mejor las características del cliente y adaptar las ofertas y servicios en consecuencia.  Hábitos de compra: Frecuencia de compra, categorías de productos más compradas, preferencias de marca, etc.  Feedback sobre la experiencia de compra: Opiniones sobre la calidad del servicio, la amabilidad del personal, la disponibilidad de productos, la limpieza de la tienda, etc.  Comentarios y sugerencias: Ideas o sugerencias para mejorar el servicio o la oferta de productos de la droguería.  Información de contacto: Nombre, dirección de correo 

4. Menciona las oportunidades de mejora del producto o servicio evidenciadas con las herramientas de validación utilizadas.

Competir con precio y variedad

5. Menciona el precio de venta estimado de cada uno de tus productos o servicios

1. Qué herramientas empleaste para realizar la validación de tu producto o servicio? (Encuesta, Focus Group, Tarjeta Persona) Explica

La empresa funciona hace dos años de manera informal. Con la validación del producto en el mercado real se logra identificar los gustos y tendencias, dandole hoy un enfoque diferente al negocio. Para ello se crea un nuevo buyer person donde se validan los gustos, comportamientos e intereses en el consumo de medicamentos y compras en farmacias

2. Cuántas veces utilizaste la herramienta? Explica

Se realizan 10 buyer person

3. Describe los resultados de validación evidenciados con las herramientas utilizadas (cualitativos y cuantitativos)

La creación de una planta procesadora de harina de arveja alta en proteína es esencial para satisfacer la creciente demanda de productos alimenticios ricos en proteínas, apoyar a los productores locales, reducir los costos y el desperdicio, y minimizar el impacto ambiental. Esta solución no solo contribuirá al desarrollo económico y social de la región, sino que también promoverá un sistema alimentario más sostenible y saludable.

Económico: Los productores locales de arveja pierden oportunidades de ingresos y los consumidores enfrentan precios más altos debido a la necesidad de importar harina de arveja. Social: La falta de acceso a productos locales ricos en proteínas afecta la nutrición de la población, especialmente en comunidades rurales y de bajos ingresos. Ambiental: El impacto ambiental negativo debido al transporte de productos a largas distancias contribuye al cambio climático y a la degradación del medio ambiente.

Limitada Oferta Local: A pesar de la creciente demanda, la oferta local de harina de arveja alta en proteína es limitada. La mayoría de los productos disponibles en el mercado son importados, lo que aumenta los costos y reduce la competitividad de los productos nacionales.

Precios moderados Redes sociales Estrategia de 80% contenido valor 20% producto y precio1000000

0 0 0 0

0 0 0 0

Estrategia de precio Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

Estrategia de distribución Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

Venta directa al cliente por redes sociales Redes sociales ecommerce Tienda en linea 1000000

Pautas pagas en redes sociales Instagram Pautar contenido de mayor alcance 1000000

0 0 0 0

Embudo de venta Redes sociales estrategia enfocada a fidelizar clientes 1000000

Estrategia de comunicación Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

Estrategia de promoción Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

Inbound marketing Redes sociales Contenido de valor dirigido a clientes potenciales 1000000

6- CANALES

8- OPORTUNIDAD COMERCIAL

9- VALIDACIÓN



Categoría 

(Elige de la lista 

desplegable)

Elemento

(Especificar el 

elemento) Valor unitario Cantidad Valor Total

Aportado por

(Colocar  Fondo Emprender 

cuando sea el caso)

Muebles y Enseres Vitrinas $ 6.000.000 3 $ 18.000.000 0

Muebles y Enseres Nevera $ 4.000.000 2 $ 8.000.000 0
0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

$ 26.000.000

Categoría 

(Elige de la lista 

desplegable)

Elemento

(Especificar el 

elemento) Valor unitario Cantidad Valor Total

Aportado por

(Colocar  Fondo Emprender 

cuando sea el caso)

Arrendamientos 0 $ 1.000.000 12 $ 12.000.000 0

Servicios Públicos 0 $ 500.000 12 $ 6.000.000 0
Publicidad y 

Mercadeo 0 $ 5.000.000 1 $ 5.000.000 0

Matrícula Mercantil 0 $ 100.000 1 $ 100.000 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

$ 23.100.000
VALOR TOTAL 

PROYECTO $ 49.100.000

TIR

31%

Cargo 1:

Cargo 2:

Cargo 3:

Cargo 4:

Elaborado por : Equipo Técnico Canal Virtual Emprendimiento 2022

Coordinación Nacional de Emprendimiento

Ingeniera de alimentos

0

0

0

6. Cuál es el avance técnico, comercial y legal a la fecha, de tu modelo de negocio

Se tiene un negocio fisico surtido 

INVERSIONES FIJAS

INVERSIONES DIFERIDAS

Se tienen precios variados

10- LAS CIFRAS

11- EQUIPO DE TRABAJO



Emma es una ingeniera de alimentos dedicada a la producción de harina saludable a base de granos como arveja el cual tiene un alto valor nutricional y proteico apto para niños, jovenes y adultos. Producto dirigido a la población principalmente fitness que busca ganancia de masa muscular magra 

En los últimos años, ha habido un aumento significativo en la demanda de productos alimenticios ricos en proteínas, especialmente aquellos derivados de fuentes vegetales. Los consumidores son cada vez más conscientes de los beneficios de una dieta rica en proteínas y de la necesidad de fuentes de proteínas sostenibles y saludables. Limitada Oferta Local: A pesar de la creciente demanda, la oferta local de harina de arveja alta en proteína es limitada. La mayoría de los productos disponibles en el mercado son importados, lo que aumenta los costos y reduce la competitividad de los productos nacionales. Falta de Infraestructura de Procesamiento Local: No existen suficientes plantas procesadoras de arveja que puedan satisfacer la demanda local y regional de harina de arveja alta en proteína. Esta falta de infraestructura impide a los productores locales de arveja aprovechar plenamente el mercado y satisfacer la demanda de los consumidores.

Para una planta procesadora de harina de arveja alta en proteína, los segmentos de clientes pueden ser diversos, dada la versatilidad y los beneficios nutricionales del producto. Aquí se detallan algunos de los segmentos más relevantes:  1. Consumidores Finales Conscientes de la Salud  Características: Personas interesadas en llevar una dieta saludable, rica en proteínas y basada en alimentos naturales. Estos consumidores buscan alternativas a las proteínas animales y valoran los beneficios nutricionales de las proteínas vegetales. Beneficios Buscados: Productos naturales y orgánicos, beneficios para la salud, sostenibilidad. 2. Deportistas y Entusiastas del Fitness  Características: Atletas, culturistas y personas que practican ejercicio regularmente y necesitan fuentes de proteínas de alta calidad para la recuperación y el desarrollo muscular. Beneficios Buscados: Alto contenido proteico, fácil digestión, productos que apoyen el rendimiento deportivo. 3. Vegetarianos y Veganos  Características: Personas que

Edad: Varía, pero puede incluir desde bebés hasta adultos mayores. Predominantemente, personas entre 25 y 60 años, con una alta proporción de adultos mayores.  Género: Equitativo, aunque es posible que haya una ligera mayoría de mujeres debido a su papel tradicional como cuidadoras principales en la familia.  Nivel socioeconómico: Estrato socioeconómico bajo, con ingresos limitados y acceso limitado a servicios de salud privados.  Estado civil: Varía, pero es probable que haya una mezcla de personas solteras, casadas, viudas y divorciadas.  Nivel educativo: Diverso, pero tiende a ser más bajo en comparación con áreas de estratos más altos, con una proporción significativa de personas con educación primaria o secundaria incompleta.  Ocupación: Trabajadores de diversos sectores, con una presencia significativa de empleados en trabajos informales o de baja remuneración.  Localización: Residentes del barrio o áreas cercanas, con una alta probabilidad de que muchos de ellos vivan a poca distancia de la droguería. 

Valores y creencias: Pueden valorar la importancia de la salud y el bienestar, buscando productos que les ayuden a mantenerse saludables y tratar cualquier dolencia que puedan tener.  Estilo de vida: Pueden tener un estilo de vida más enfocado en la familia y en satisfacer necesidades básicas, con menos énfasis en el consumo de productos de lujo o de alto costo.  Personalidad: Puede variar ampliamente, pero es probable que muchos clientes valoren la confianza y la cercanía en las relaciones comerciales, prefiriendo establecer vínculos personales con los empleados de la droguería.  Actitudes: Pueden tener actitudes positivas hacia el cuidado de la salud, buscando soluciones prácticas y asequibles para sus necesidades médicas.  Intereses: Pueden estar interesados en aprender más sobre cómo mantenerse saludables y tratar sus dolencias de manera efectiva, buscando información y consejos de profesionales de la salud.  Comportamiento de compra: Pueden ser compradores conscientes del precio, buscando productos de ca

Propuesta de valor La harina de arveja alta en proteína ofrece una propuesta de valor integral que abarca salud, sostenibilidad, versatilidad y apoyo a la economía local. Al satisfacer las necesidades de diferentes segmentos de clientes, este producto no solo mejora la nutrición y el bienestar de los consumidores, sino que también contribuye a un sistema alimentario más sostenible y ético.     


